Aos 36 anos,

Flavia Pinto decidiu
largar o emprego

e abragar um novo
projecto. Com o
irmdo, Daniel, criou
a Bemhaja, empresa
que fornece
pequenos-almocos
a0 domicilio
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ideia era antiga, mas so no
inicio deste ano ¢ que Fla-
via Pinto ¢ 0 imiao. Da-
nicl, conseguiram calocd-la em
pratica, Depois de muito bata
lhar ¢ de terem deixado para tras
OS MPregos estavels que con-
quistaram, os dois irmaos deci-
dem criar @ Bernhaja, empress
que ofersee um “senvico de co-
modidades” ao levar o pequeno-
almogo a casa dos portugueses.
“Esta ideia ja vem de ha muite
tempo. Os nossos avds matemos
sempre fiveram uma mercearia
ondle vendiam pao ¢ nds viamos
todos as dias pela manha as pes-
soas muito atareladas, Tinham
que sair de casa a pressa para o
comprar para o pequeno-almogo
e sairem para o trabatha™, come-
¢a por conlar a nova empresania.
Foi nessa altura que Flavia ¢ o
IMAC COMEaram a pensar que
era possivel melborar 4 qualida-
de de vida das pessoas, ao kevar
lhes pao fresco, kite e todos os
outres produtes do pequeno-al-
mogo a porta de suas casas. “Nos
tivemos sempre muitos receios e
colocavamos muitas vbjeccoes,
por isso € que demoramos muito
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Historias de mulheres como nos

resquinnol

IIMPO $1¢ Conscguir concrelizar
este projecto”, admite. Foi du-
rante o Verac passado que deci-
diram avancar e, hoje. as enco-
mendas 530 feitas por telefone ou
via internet  através do
www.bembaja.com.pt.

Expansao a vista

Flavia Pinto € licenciada cm
HistOria ¢ mestre em marketing,
Daniel foi vendedor de automé-
veis durante toda a vida. Mas
este sonho fé-Jos mudar comple-
tamente de rumo ¢ o balango
nao podia ser mais positivo. “A
Bembaja faz-nos sentir muiro
realizados. Fazemos o nosso tra
balho. pagam-nos ¢ ainda nos

enviam e-mails » agradecer”, re
fere Flavia, revelando que id
contam com 115 centenas de
clientes

Neste momento, a empresa
abrange resideéncias de Alverca a
Campolide, mas aié Fevereiro
pretende expandir-se para Cas-
cais, Sintra ¢ ate pasa o Porto

“A nossa familia sempre traba-
thou em panilicagao, por isso te-
MOS experiencia nests arca ¢ 1o
mos tudo para ter &xito. Esie €
um negocio que ¢ favorecido
pela crise, porque oferecemos
baixa prego. As familias s6 pa-
gam ¢ preco do produto, nao co-
bramos deslocagoes, ¢ 4ssim
poupam em peguenos-almogos
caros em cafés”, destaca Flévia.

PRODUTOS

DE QUALIDADE

A Bamhaja quer conquistar um ndmero
cada vez mais ge clientes. Por 532, 0
cuidado ra seiecgao dos pradutes ¢ ponto
assante. “S0 trabathamas com prosulos

QUETENas qua as ;
conhecan qualdade ¢ =s0 i@ se rola.
Mutos dos nossos clisnfes surgem por re-
comendacae de sulros que se sentiram sa-

", diz Flavia Pinto, € a oferta @ vasta;
“Levamos {odos 05 produtos que complem
0 pequena-aimogo. Temos 15 qualidadas de
pao, boios, lkeite, compotas. manteiga...”

~cquUeno-amaogo

- o \ Lo

Voos também & uma muiler positiva, com

islopia de éxdto? Superon cbetdculos
pera nealizar o8 seus sonhos? Contenos tudo
& poders sungir retratads nestas pagings,

hilmedda v 24 horns.oompt
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